
I N F O S  :  
63, Grand’Rue Mario Roustan,  
34200 Sète 
t. 06-29-16-81-25 
www.imobook-prestige.fr

I N F O S  :  
501, rue Georges Méliès,  
34000 Montpellier 
t. 04-99-54-28-29 
www.fdi-gaci.fr

IMOBOOK 

PAR AMOUR POUR SÈTE

Emmanuel Jourdain, ses enfants, 
Charles et Mathilde, et sa 

sympathique équipe aiment tellement 
leur ville qu’ils y consacrent, chaque 
trimestre, un magazine d’une centaine 
de pages. Imobook étant avant tout une 
agence immobilière, on y retrouve des 
annonces de biens à vendre mais aussi 
tout ce qui fait l’attractivité de Sète : 
ses événements, sa douceur de vivre, 
ses artistes… Une diversité qui illustre 
également l’offre de cette agence 
atypique, composée aussi bien de 
studios, de 5 pièces, dans l’ancien ou le 
neuf, de villas avec vue mer que de 
biens parfois très prestigieux. Et ce, 
dans un rayon géographique 
exclusivement sétois, que ces 
professionnels de l’immobilier local 
connaissent sur le bout des doigts, en 
termes d’estimation notamment. 

Écoute, professionnalisme, sérieux et 
disponibilité sont des qualités 
plébiscités par les clients d’Imobook, 
acheteurs comme vendeurs, et qui lui 
valent de figurer en tête du classement 
établi par meilleursagents.com. Vous 
trouverez facilement l’agence : elle fait 
face à l’office de tourisme !
Ouvert du lundi au samedi de 9h à 12h  
et de 14h à 19h.

FDI GACI 
L’IMMOBILIER D’ENTREPRISE  
EN PERSPECTIVE

Filiale de FDI GROUPE dédiée aux 
services immobiliers d’entreprises, 

FDI GACI accompagne et répond aux 
besoins de ses clients professionnels 
sur l’ensemble des métiers de 
l’immobilier tertiaire et commercial.
Implantée historiquement à Montpellier 
depuis 1968, FDI GACI s’est forgé  
une solide réputation de confiance et 
de compétences auprès de ses clients 
et de ses partenaires, pour rayonner 
aujourd’hui sur un grand quart sud-est 
de la France. L’équipe, composée de  
10 collaborateurs, est spécialisée dans 
les activités de location-transaction 
(surfaces placées 2019 : 4 500 m²),  
de gestion locative (80 000 m²),  
mais aussi de syndic et gestionnaire  
de copropriétés (350 000 m² :  
13 immeubles tertiaires - 9 centres 
commerciaux). 
FDI GACI se positionne en tant que 
facilitateur de projet, que ce soit auprès 
des propriétaires extérieurs soucieux 
de faire développer, gérer, et 
administrer leur patrimoine en toute 
sérénité, mais aussi aux côtés des 
filiales du Groupe pour la conception,  
la commercialisation et la gestion  
des actifs tertiaires produits par FDI.
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HUMAIN DIGITAL
DEVENEZ REMARQUABLE ! 

I N F O S  : 
t. 06-25-77-26-13

www.humaindigital.com
corinne@humaindigital.com

Les clients de Corinne Blanc-Faugère 
bénéficient de ses compétences en 

psychosociologie et en relations 
commerciales auxquelles elle associe 
son expérience de plus vingt ans en 
qualité d’actrice et improvisatrice.
Bien communiquer est la clé du succès ! 
Réalité que les décideurs ont bien 
comprise pour stimuler leur leadership, 
prise de parole en public ou face 
caméra, leur répartie ou leur marketing 
de soi. « L’aisance et le charisme 
s’acquièrent ? Oui, incontestablement », 
affirme-t-elle. Ses clients reçoivent des 

Et si le coach était le meilleur 
allié du dirigeant ? Telle est la 
question-défi que s’est posée 
Corinne Blanc-Faugère, coach, 
auteure et conférencière tout 
terrain, lorsqu’elle a créé en 
2015 sa société Humain Digital, 
spécialisée dans l’accompagne-
ment de dirigeants.

conseils adaptés, pérennes et sur 
mesure afin qu’ils soient sereins et 
performants en toutes circonstances. 
Ainsi, elle invite chacun à se révéler et 
valoriser sa personne, au-delà du 
professionnel, dans toute sa singularité.
Adaptés aux dirigeants, entrepreneurs, 
commerciaux, consultants qui 
souhaitent gagner en éloquence ou en 
aisance, en audace et en impact, les 
programmes en coaching collectif ou 
individuel sont pragmatiques. En mode 
individuel, le coaching de dirigeant se 
déroule en une dizaine de séances de 
deux heures. « C’est un véritable temps 
de pause qui permet au dirigeant de 
prendre du recul », conclut Corinne 
Blanc-Faugère. D’autre part, au-delà 
des bases théoriques, les ateliers 
proposés, en présentiel ou en ligne, 
sont constitués à 70 % de mises en 
pratiques personnalisées. 
Découvrez quelques clés dans son 
livre : Maîtrisez l’art de la repartie ! 

Photo de la couverture 
du livre de Corinne 

Blanc-Faugère

Corinne Blanc-Faugère, Révélatrice  
de charisme et de valeurs

«P lus de vingt ans d’expérience, 
90 formateurs aux profils 

très variés, un suivi attentif de chacun, 
nous permettent de coller au plus 
près des besoins de sociétés tournées 
vers l’international en intégrant la 
sémantique de leur métier... Les 
enjeux de la formation linguistique 
sont très importants (performance, 
employabilité, mobilité). Nous avons 
à cœur de nous adapter au contexte 
de nos stagiaires, de les motiver et 
leur donner confiance. Cette 
dimension humaine est au centre de 
notre approche », résume Emmanuel 
Sandoz, Président de la société.
LDS intervient partout en France 
(en présentiel ou à distance) et 
accueille également ses clients au 
sein de ses locaux Montpelliérains 
(accès très facile).
Pour accompagner les salariés 
souhaitant apprendre une langue 
ou renforcer leur aisance, LDS  
est référencé sur le portail 
Moncompteformation.gouv.fr, qui 

LDS
DÉVELOPPEZ 
VOS COMPÉTENCES 
DANS LES LANGUES 
ÉTRANGÈRES !

LDS (Languages 
Development Society)  
est un organisme de 
formation linguistique 
spécialisé dans les 
prestations sur mesure 
pour permettre à chacun, 
selon son profil et son 
secteur d’activité, de 
développer ses 
compétences dans une des 
15 langues enseignées.

permet à chacun de choisir une 
formation dans le cadre de son budget 
CPF.
Enfin, LDS c’est aussi une expertise 
reconnue en matière de traduction 
(technique, commerciale, juridique, web 
etc.) et dans l’organisation de 
conférences téléphoniques avec un 
interprète.

I N F O S  : 
695, rue Robert Malthus,  
34470 Pérols
t. 04-67-64-42-02
www.lds-langues.com 
contact@lds-langues.com
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